ПРАКТИЧНІ ЗАВДАННЯ ДО ТЕМИ

"Товар та ціноутворення"

Вправа "SWOT-aнaлiз бізнес-ідеї"

Інструкція
1) Об'єднайтеся у раніше сформовані малі групи.

2) Проведіть SWOT-аналіз підприємницької ідеї вашої групи.

3) Проведіть презентацію роботи малих груп з обговоренням у загальному колі.

Важливо перед початком діяльності критично оцінити свою ідею. Один із способів — це SWOT-аналіз.

Поділіть аркуш на 4 частини, детально проаналізуйте сильні сторони ідеї (Strength) — що мене вирізняє з-поміж інших, які мої переваги щодо конкурентів; слабкі сторони (Weaknesses) — де мої слабкі місця порівняно з товарами моїх конкурентів; чи може мій товар конкурувати з іншими у ціновому відношенні; можливості (Opportunities) та загрози (Threats) — це вплив зовнішнього середовища.

Ідея: «Працевлаштування закордоном»
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Вправа "Визначення ринкової ціни"
 Інструкція
1) Об'єднайтеся у раніше сформовані малі групи.

2) Ознайомтеся   з   інформацію   про   стратегію   ціноутворення 

3) Визначте ринкову ціну товару, що відповідає бізнес-ідеї вашої групи, зважаючи на стадію життєвого циклу та цінову піраміду.

4) Проведіть презентацію роботи малих груп з обговоренням у за​гальному колі.
